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逆境开拓守初心 先锋筑梦启新程
——— 桂林漓佳金属有限责任公司市场营销中心外销组荣获 2026 年全国工人先锋号称号

  车间里，光亮的铜合金管材整齐码放，等
待被运往全球各地；办公区，电脑屏幕上跳动
着多国外语订单，电话铃声、键盘敲击声交
织。日前，桂林漓佳金属有限责任公司市场营
销中心外销组，获得2026年全国工人先锋号的
荣誉称号。这支自1998年组建的队伍，成员们
扎根外贸一线，在国际市场的风浪中逆势突
围，用实干与担当，书写着桂林出品、中国制
造的出海传奇，也诠释着新时代产业工人的使
命与荣光。
  “这份荣誉，是我们整个团队并肩作战的
结果，更是对我们坚守产业报国、深耕国际市
场的肯定。”公司市场营销中心总经理梁建华
眼中满是自豪。作为我国铜加工行业的先驱与
标杆，桂林漓佳公司自1976年创立以来，先后
实现国内首根黄铜盘管自主研制、高压石油泵
管国产化首创，近五十年来深耕铜合金管材领
域，跻身“中国铜管材十强企业”行列。而外
销 组 ，正 是 这 家 企 业 走 向 世 界 的 “桥 头
堡”——— 2017年斩获广西壮族自治区“工人先
锋号”后，他们再攀高峰，用更亮眼的成绩，
站上了全国产业工人的最高荣誉殿堂。 桂林漓佳金属有限责任公司市场营销中心外销组合影。

从“产品出海”到“品牌领航”

擦亮中国制造名片

  4月下旬的桂林漓佳公司生产车间，外
销组成员正与技术人员一同核对一批发往
欧洲的高端铜管材。“这批产品要通过英
国劳氏船级社的认证，每一个细节都不能
马虎。”外销组组长谭英拿着检测报告，
指尖划过管材表面，“我们的产品能走进
欧美主流市场，靠的就是这份精益求精的
劲头。”
  “过去，我们是‘卖产品’；现
在，我们要‘树品牌’。”谈及团队的
发展，谭英深有感触。外销组始终立足
“国内国际双循环”新发展格局，摒弃
简单逐利的短视思维，以全球视野布局
市场，推动“漓佳（LIJIA）”品牌从
中国走向世界。
  品牌出海，认证先行。船舶制造、
海洋工程等高端领域，对铜管材的质
量要求近乎苛刻，全球顶级相关认
证，是进入这些市场的“敲门砖”。
经过多年持续努力，公司已攻克美

国、英国、法国、挪威等全球顶级
权威的相关产品认证壁垒，

“漓佳”商标也在全球20多
个重点国家和地区完成

注册，构建起完善的品牌法律保护网。“现在，我
们的产品在欧洲市场一提‘LIJIA’，客户都知道
是高品质的中国铜管材。”目前，“漓佳”产品已
与众多国际知名企业建立长期合作，成为中国制造
高品质、高可靠性的代表之一。
  近年来，面对国际贸易环境的不确定性，外销
组主动求变，推动市场结构战略性调整。“以前我
们内外销比例大概是 2∶ 8，过度依赖海外市场，风
险太大。”梁建华介绍，团队经过周密研判，果断
调整策略，如今已实现国内外市场并重发展，内销
比例大幅提升。在国际市场，他们重点开拓中东、
东南亚、“一带一路”沿线潜力市场，推动传统代
理商向“战略合作伙伴”转型；在国内市场，聚焦
船舶制造、国防军工等国家重点领域，成功切入高
端供应链。“这种双循环布局，让我们在全球贸易
风浪中站稳了脚跟。”

全力破局提质效

在风浪中“逆风飞翔”

  近年来，复杂多变的国际经贸形势给外销工作
带来了不小挑战。但外销组没有退缩，反而将压力
转化为转型升级的动力，在逆境中开辟新赛道。
  “客户的需求，就是我们的方向。”外销组业
务员覃慧负责欧洲市场，为了拿下一个高端订单，
她连续一周每天深夜与客户开越洋会议，耐心解答
产品技术细节、物流方案等问题。“有一次，客户
对产品的耐腐蚀性能有疑虑，我们立刻寄送样品，
全程跟踪检测过程，最终用实力赢得了信任。”
  2025年，全球贸易增长乏力，外销组却交出
了一份“逆风飞翔”的亮眼答卷：新开拓国际客户
超过90家，出口销售收入实现增长，目前非美市场
出口占比超过60%。“这不是偶然，而是我们‘一
国一策’‘一客一策’精准营销的结果。”谭英解
释，团队深入研究不同国家的产业政策、客户需
求，量身定制营销方案，同时优化供应链管理，降
低运营成本。
  针对国际海运物流成本高企的痛点，外销组主
动出击，凭借集中采购优势与航运公司谈判，动态
优化运输路线和包装方式。“我们将多个小订单整
合为大订单集中出货，优化包装尺寸减少运输空

间，全年海运费支出同比下降一成左右。”谭英表
示，更重要的是，团队推动企业从“挣加工费”向
“创造价值”转型，将国际客户的高端需求精准反
馈给研发部门，牵引产品向高性能、定制化升级。
  “2025年，我们高端产品的平均加工费提升
显著，其中一款用于精密仪器的铜管材，加工费实
现大幅提高。”谭英说，这不仅改善了企业盈利水
平，更巩固了桂林漓佳公司在行业内的技术领先优
势，让“中国智造”在国际市场上更有话语权。

以产业之力护航核心制造

守护产业链自主可控

  “作为产业工人，我们不仅要做好经营业务，
更要扛起守护产业链稳定畅通的责任。”谭英的
话，道出了外销组全体成员的心声。他们始终将企
业发展与行业长远发展需求紧密结合，在推动产品
升级替代、参与全球市场竞争中主动作为。
  在国际商务谈判中，外销组始终坚守底线、据
理力争，全力维护国家和企业利益。“有一次，国
外客户提出让我们额外承担成本开支，这不符合行
业通行合作规则，也会增加企业负担。”谭英回
忆，他们反复研究行业合作规则，耐心与客户沟
通，最终成功通过价格机制，将这部分成本转由外
方承担，每年为企业挽回可观利润。
  更令人动容的是，外销组立足行业发展需求，
协同研发、生产部门，攻坚高端铜合金管材国产化
替代难题。为了攻克技术难关，团队成员经常深入
科研院所、终端用户单位，收集需求、反馈意见，
推动“产学研用”深度融合。如今，在他们的推动
下，一系列高性能、高精度铜合金管材实现规模化
生产，成功应用于国家多项重点工程和装备，打破
了海外技术壁垒与产品垄断，有效降低了相关领域
对进口材料的依赖。
  获得全国工人先锋号的荣誉，外销组团队深
知，这既是肯定，更是新的起点，“我们将继续以
匠心守初心、以奋斗启新程，在全球市场中书写更
多中国制造的精彩篇章，为产业强国建设贡献自己
的力量。”梁建华说。

    记者陈娟 文/摄  


