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尊敬的漓江壹号龙华阁15/19/
21栋/业主：
  龙华阁15栋、19栋、21栋达
到交付条件，其中15/19栋于
2026年1月1日，21栋于2026年2
月7日交付，请您携带《商品房买
卖合同》、购房票据、专项维修资
金票据、身份证复印件，前往兴
进·漓江壹号物业中心办理收房
手续。逾期未办理的，按合同相
关约定处理。
  咨询电话：0773-3676555
（兴进·漓江壹号物业服务中心）
0773-7798888（兴进·漓江壹号
销售中心）

桂林市日兴置业有限公司 
2025年12月30日 

交房通知

　　为全面落实国家税收征管数字化战略要
求，工行桂林分行于2025年12月15日成功协
助桂林某知名连锁酒店，通过“乐企联用平
台”为其首位住客在线开具工行系统内广西
首张增值税电子发票，实现“支付即开
票”，标志着该行在财税服务领域取得重大
突破。
　　深化政银联动，筑牢合作基础。该行高
度重视税银合作机遇，主动走访桂林市税务
局并获得业务指导支持，双方聚焦工行开放
银行在“金税四期”各类场景（尤其开票业
务）的应用，围绕正向与反向开票、数电发
票解决方案及系统对接等进行深入交流，就
“支付即开票”业务模式达成合作共识，为
项目落地奠定坚实基础。
　　快速响应部署，确保高效执行。“支付

即开票”业务推广启动后，该行迅速行动，
第一时间组织骨干力量，深入学习上级行
《融E聚金税正向开票场景对接手册》等资
料，快速梳理明确新模式对接所需的材料清
单、操作节点与风控要点。随即召开全辖工
作部署会，向各支行相关人员详细讲解新业
务模式并开展操作培训，为项目快速、合
规、顺畅对接提供了坚实的制度与操作
保障。
　　精准对接需求，实现首单突破。针对酒
店民宿行业住客开票高频、纸质发票管理成
本高、个体经营者开票能力弱等痛点，该行
锁定桂林某知名连锁酒店，充分发挥“融e
聚”平台开放优势，为其量身定制“支付即
开票”解决方案，重点解决系统兼容性、开
票效率与用户体验问题，高效达成合作意

向。项目推进中，该行全程密切沟通，提供
全流程操作指引与实时在线支持，高效引导
客户完成平台登录、邀约接受及系统配置等
关键操作。从客户走访、方案敲定、系统对
接到功能测试与成功投产，仅历时5个工作
日，客户即通过“乐企联用平台”成功开具
工行系统内广西首张“支付即开票”数电发
票（正向开票），为全辖推广奠定了坚实
基础。
　　下一步，工行桂林分行将持续深耕金税
四期场景建设，以“支付即开票”驱动数字
化转型与服务升级，重点拓展民营加油站、
文旅景区、再生资源回收、农产品收购等领
域，为全辖高质量发展注入新动能。

　　通讯员何甫旭  

工行桂林分行成功落地广西工行系统内首笔正向开票业务

  站在2025年岁末，桂林旅游学院“青马·小燕”志愿者团队的
同学们已在回望中展望。这一年，团队累计开展志愿服务230余
场，参与人数超过9500人次，服务时长近万小时。尤其在“五一”
“十一”假期，志愿者们坚守在景区、火车站等一线，累计服务游
客超10万人次。
　　“2026年，我们希望将志愿服务的根扎得更深，让暖意传得
更广。”该校大学生青年志愿者协会会长马超凡表示，新的一年，
团队计划让“蒲公英支教”项目在更多乡村小学扎根；在旅游旺
季，为游客提供“有温度的指引”；在校园内，开展急救培训、公益
科普等活动。
　　这些朴实的心愿，源自22332名在册志愿者的共同信念。在
他们看来，“奉献、友爱、互助、进步”从来不是口号，而是由一次
次支教、一场场服务、一项项活动共同写下的青春注脚。
　　“多做一点，城市就暖一点。”马超凡说，当孩子们因他们而
眼睛发亮，游客因他们而眉头舒展，同学因他们而相互帮助，“那
一刻，什么都值了。”

记者蒋璇  

“青马·小燕”志愿者团队：

扎根服务 让暖意传得更广

  徐勇平是淘宝闪购的一名外卖骑手。他2017年
从老家湖南来到桂林，最初尝试自主经营服装生
意，2025年正式加入网约配送员行列。
  尽管从事外卖骑手工作仅数月，但徐勇平已体
会到这份工作带来的获得感。“这份工作挺辛苦，
但只要肯付出，就会有回报。”他说，“我们每天
奔波在大街小巷，服务广大群众的同时，也可以成
为食品安全监督员。”他坦言，近年来外卖行业竞
争日趋激烈，但也明显感受到社会对这一群体的关
怀持续升温。
  谈及新年心愿，他朴实的期待里满是对生活的
热忱：“新的一年，我希望家人都能健健康康，在
外奔波的我们每天都能平安回家。新的起点，也希
望自己能再努力一把，在桂林这座美丽的城市真正
站稳脚跟，让我的孩子在这里开心地学习和生
活。” 

记者张苑 文/摄  

外卖骑手徐勇平：

盼平安常伴 

在桂林扎根

  “营业最高峰时单日营业额超过两万元，即使是雨天，
席位也常被订满。这给了我们很大的惊喜和感动，也让我
们对未来更有信心。”位于城郊的“方格子”乡村咖啡馆负责
人刘芳在2025年收获了满满的成就感。
　　“村咖”在桂林“愈演愈烈”，刘芳最深刻的体会是，如今
的年轻消费者，已不再仅仅追求“吃喝”本身，而是更加注重
消费过程中获得的情绪价值。
　　热度之下，刘芳思考着如何维持新鲜感与吸引力。刘
芳介绍，目前他们正在策划与出版社合作，在咖啡馆内开辟
一个“微型书屋”，定期更新书籍，为顾客提供一个静谧的阅
读角落。这不仅服务于寻求安静的年轻人，也照顾到了家
庭客群的需求。
　　2026年，刘芳已勾勒出清晰的发展蓝图：聚焦于主题场
景的深度布景、健康食材的源头追溯，以及户外花园的精致
化打造。“让‘方格子’不仅是一个拍照背景，更能成为一个
可持续、有内容、有温度的生活方式空间。”

记者周文琼 文/摄  

“村咖”负责人刘芳：

让咖啡馆成为

可持续的生活方式空间

刘芳

解文吉  桂林旅
游学院“青马·
小 燕 ”志 愿 者
团队。
（桂林旅游学
院团委供图）

活动策划人解文吉：

让每场活动都成为

桂林的“生动表情”

  回顾2025年，桂林市九九天禧文化传媒有限公司活动策划人解
文吉及其团队的成绩与城市发展同频——— 承办的“十一”房车节，人
气、交易双丰收；协办的公安反诈宣传，成为让群众心安的公共
活动。
　　“这些瞬间，让我们所有的付出都有了意义，也看清了未来的方
向。”解文吉说，在他看来，活动策划正从“幕后执行”走向“价值创
造”，成为会展经济关键的创意环节和展示城市形象、拉动多元消费
的生动场景。
　　基于此，他为新年工作勾画出一幅清晰的愿景，即让每场活动
都成为桂林的“生动表情”——— 赋予活动“桂林温度”，让参与者感受
城市用心；当好“文化翻译官”，将山水文化转化为可体验、可消费的
活动IP；担当“社区营造者”，通过各类嘉年华厚植城市底蕴。
　　“策划活动的本质，就是搭建场景、创造记忆。”解文吉说，这既
是参与者愿意珍藏的体验，也是客户愿意托付的信任。而这也正是
他们想为桂林添上的那一抹最生动的表情。
                   记者蒋璇 文/摄 

徐勇平


