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临桂五通镇村播“破圈”记
——— 直播电商赋能乡村振兴微观样本观察

　　　　1122月月1155日日晚晚，，临临桂桂区区五五通通镇镇一一仓仓库库直直播播间间内内灯灯火火通通明明。。主主播播““小小胖胖””的的背背后后堆堆满满果果箱箱，，墙墙上上贴贴着着产产品品名名。。屏屏幕幕上上
订订单单不不断断滚滚动动，，销销往往全全国国各各地地。。在在这这里里，，类类似似的的直直播播间间已已悄悄然然兴兴起起77个个，，共共3322人人参参与与。。今今年年88月月以以来来，，这这些些村村播播团团队队通通
过过直直播播助助力力当当地地销销售售百百香香果果、、香香芋芋、、红红薯薯等等农农产产品品，，销销售售额额已已突突破破550000万万元元。。
　　　　在在一一个个传传统统农农业业乡乡镇镇，，直直播播电电商商如如何何从从无无到到有有、、生生根根发发芽芽？？它它又又是是如如何何重重塑塑这这里里的的人人力力结结构构、、产产业业形形态态的的？？近近
日日，，记记者者走走进进五五通通镇镇，，跟跟随随多多个个村村播播团团队队的的足足迹迹，，试试图图解解析析这这个个““从从零零到到一一””的的乡乡镇镇样样本本。。

　　“刚开始，他们连话都不敢大声
说。”回忆起村民初次接触直播的场景，
五通镇副镇长于善英记忆犹新。
　　今年8月，五通镇党委、镇政府联合本
土的福远三农电商基地，开办了首期村播
培训班，从23个村中选拔出30多名有意
愿、敢尝试的年轻人、“宝妈”和返乡青
年参与培训。培训内容非常“接地气”：
从如何持握手机、设计开场白，到如何展
示产品、克服镜头恐惧。
　　为了帮学员们卸下心理包袱，于善英
自己上阵示范。镇党委、镇政府还组织学
员到阳朔电商基地、桂林瓦窑市场实地
观摩。
　　在当地，最早摸索直播电商之路的，

是军营村青年、福远三农电商基地负责人
李瑜升。李瑜升的团队原本在书画直播领
域年销售额已超4000万元，在取得成功
后，他毅然返乡开辟三农电商新赛道。在
培训中，李瑜升不断传递“抱团取暖”的
理念，吸引了越来越多村民加入。
　　“小胖”唐曾雄就是其中之一。眼见
乡邻们种出的优质农产品卖不上价，利润
多被外地收购商赚走，他心里很不是滋
味。“为什么不能自己卖？”抱着这个朴
素的念头，他与妻子、朋友共同组建了
“小胖村播团队”，勤学苦练，如今已能
独立完成长达4小时的直播。
　　转变明显的，还有“阿贵嫂”李丽
明。这位在家带娃十年的“宝妈”，用两
个月时间，从面对镜头“不敢说话”到能
够独立掌控全场，如今她通过几个账号，
一天能卖出上千斤芋头。
　　24岁的秦德明曾在广东经营餐饮，今
年反复刷到家乡的直播视频后深受触动。
11月底，他带着伙伴回乡报名了新一期培
训。“漂泊久了，一直想回来。看到家乡

人真做成了，特别踏实。”
　　 这些鲜活面孔，共同

构成了五通“新农人”的
生动群像。直播以其低
门槛与强包容性，激活
了乡村沉淀的人力资
源，让普通人在方寸
屏幕前重新发现自身
价值，点亮自信光芒。

货·焕新
——— 从“土疙瘩”到“金招牌”

　　“咱们不是那种作秀直播间，我给你们现挑现选，真
实面单打出来！”在五通镇的村播间里，类似的承诺不断
回响。主播“小胖”唐曾雄对此感触颇深：“网上货不对
板最伤口碑。‘真实’是我们的底线，也是起点。”
　　田间地头，刚采挖的香芋新鲜得还沾着泥土，在村民
们仔细地分拣下一个个装框。与过去粗放收购不同，如今
小果、中果、大果被严格区分，装入不同的筐子。临桂区
广胜农产品种植农民专业合作社社长莫云玉指着分级好的
芋头说：“规格越清晰，线上定价越有优势，消费者体验
也越好。自从与村播团队合作以来，已通过线上渠道售出
近万斤，比传统批发每斤平均能高出1到2元。”
　　严控品质，已是所有团队的共识。李丽明提到一个警
示案例：外地有主播因坏果率高引发大量纠纷，账户资金
被冻结。“品质是生命线，口碑砸了，就什么都没了。”
　　与此同时，农产品的“出圈”逻辑也在转变——— 从
“地里有什么就卖什么”，迈向“市场需要什么就引导种
什么”。
　　李瑜升介绍，团队会借助后台数据分析流量趋势和消
费偏好。“哪种产品潜力大、复购率高，就可能引导农户
进行更有针对性的种植。”目前，脆皮金桔、黑皮果蔗、
百香果已成为五通镇的“爆款”，香芋、马蹄等特色产品
也在加速布局。
　　如今，从五通镇发往全国各地的快递箱上，“广西桂
林五通镇土特产”的字样醒目。这不只是一个发货地址，
更是一种品牌意识的觉醒。
　　从田间的“土疙瘩”，到消费者手中的“金招牌”，
直播电商倒逼的远不只是分级、包装的优化，更深刻地触

动了生产思维的转型：从“生产导向”迈向“市场导
向”，从追求“产量”到注重“质量”，从出

售“原料”到经营“品牌”。

人·蜕变

——— 从“不敢说话”到“独立控场”

    ““阿阿贵贵嫂嫂””李李丽丽明明在在田田间间
地地头头直直播播售售卖卖五五通通香香芋芋。。


