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海拔900米的“直播间”
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　　5月20日上午，在海拔约900米的灵川县大境瑶
族乡九块田交易市场小白楼里，传来一阵清亮的瑶乡山歌

声。镜头前，53岁的李朝凤正对着手机屏幕，用自编的山歌向
网友推介当地特产。她是大境瑶族乡松江村党支部书记，如今
又多了一个新身份———“直播助农达人”。

村支书爬大山“进货”

开直播为村民推销

　　“多谢政府多谢党，跨村联建谋新方。昔日荒山无人
问，今朝圩市客如云……”直播间里，李朝凤的山歌唱得情
真意切。这位看似普通的农村妇女，有着不平凡的人生
经历。
　　1990年，李朝凤当上了松江小学代课老师，兢兢业业，
认真负责，一干就是12年。2002年，离开代课教师岗位后，
她凭借出色的组织能力竞聘上了松江村村委副主任，一干又
是9年。后来，为了提高家庭收入，李朝凤从村里来到了桂林
城区打工。
　　“孩子上学需要钱，进城打工收入高。”李朝凤说，在
桂林打工的8年多里，自己学到了不少知识。她在一家超市当
收银员时，上班时间比较有规律，她有了更多时间学习新知
识。“那几年，我学了视频剪辑和玩抖音，还提高了营销本
领。”李朝凤笑着说。
　　2021年，李朝凤有一次周末回家。“村里的干部年纪都
比较大，都满60岁，要退下来了，乡领导问你是否愿意回村
里来帮忙。”村委的工作人员对李朝凤说。不久之后，李朝
凤回到村里，在乡亲们的支持下，又担起重任，延续村干部
生涯。
　　回到村里的李朝凤动了尝试抖音直播带货的心思。“开
始就是玩一下，没想到真的有人买。”第一次直播，她卖出
了3斤香菇、2斤藤茶，虽然量不大，但看到了希望。
　　如今，李朝凤不仅经常进行土特产的直播，还爬山去农
户家里收货。“我们这里有一句老话，‘看到屋走到
哭’。”李朝凤介绍，当地村民户与户之间隔得比较远，虽
然大路通车了，但是不少农户住在山腰上，还是得走山间小
路到农户家里，收购藤茶、香菇、红薯粉丝、土鸡蛋等等。
　　对山外面的人来说，山上的小路难走，但李朝凤早已走
惯了。“小时候经常穿过竹林去上学，如今又穿过竹林去助
农。”李朝凤笑着说，隔一段时间不去收货，村里的老人家
都会打电话来催。
　　70多岁的村民李星亮告诉记者：“李书记这几年帮我卖
了70多斤藤茶，我赚了3500块钱，蛮开心的。”

山里的土特产特别好

要让老乡种地尝到甜头

　　走进松江村委办公楼，角落里整齐摆放着香菇、藤茶、
土鸡蛋等农产品。李朝凤说，这些都是她到农户家里收回来
的，大部分卖家是村里60岁以上老人。“前几天收了两只土
鸡、160个土鸡蛋，鸡蛋是东一家西一家凑起来的。”
　　以前，有的老人会拿着自家的茶叶、鸡蛋，走三四个小
时的山路到大境瑶族乡政府，一个办公室一个办公室地问人
要不要买。“看到这种情况，我就想一定要帮他们把东西卖
出去。”李朝凤说。
　　松江村委盛产高山香菇、藤茶、斋茶、红薯等特色农产
品。虽然品质优良，但由于交通不便、信息闭塞，长期以来
难以打开销路。“我们这的野生香菇肉厚味香，在山上要长
半年才能采收，一斤才卖40元，而城里超市同样品质的产品
卖120元。”李朝凤说。
　　李朝凤介绍，松江村委位于平均海拔900米的高山上，这
里昼夜温差大，病虫害发生率低，有利于蔬菜积累养分，蔬
菜口感和品质都非常好。村里家家户户都会制作斋茶，很多
人种有红薯、香菇、辣椒、豆角等农作物。
　　李朝凤说，村里的藤茶很好卖，是野生的。藤茶的嫩芽
尖叶是制作茶叶的部分，每年3～5月就是采摘时期。藤茶含
有黄酮类成分，有清热解毒、降血脂的功效。
　　为了帮助村民们卖货，李朝凤建了一个微信群，群名叫
“大境瑶族乡松江村委姐妹群”。她经常在群里问：姐妹
们，谁家有藤茶卖？谁家有鸡蛋卖？谁家有土鸡卖？……群

里的姐妹们也很
热心，会去帮她找货。
有了信息，李朝凤便
会上门一家家收货。
　　如今，李朝凤的直
播间越来越红火。她不仅
卖松江的产品，还帮助邻
近的灌阳县洞井瑶族乡保良
村、野猪殿村销售特产。通
过“跨村联建”机制，这几个
村寨形成了区域联动。
　　“昨天刚卖了两斤藤茶到深
圳，卖了两只土鸡还有160个鸡蛋
到桂林，共收款577元。我们还要更
努力，让老乡种地尝到甜头。”李朝
凤兴奋地说。现在，她的客户遍布深
圳、广州、柳州、桂林、恭城、阳朔
等地。

各地网友挺给力

直播带货打开新销路

　　直播间里的李朝凤是个“多面手”，一会儿唱
山歌，一会儿介绍产品功效，一会儿又变身“营
养师”讲解食用方法。“斋茶不是浓缩膏，是纯天
然原材料，能驱寒减脂祛湿……”专业的解说让人
很难相信这是一位53岁的村支书。
　　李朝凤的直播现场，就是一个货架和一张桌子，旁
边摆放着现场制作斋茶的火炉子。“这个货架是我捡来的，
是原来一个合作社闲置下来的。”李朝凤笑着说。架子上面
摆放了香菇、红薯粉丝、辣椒、腊肉、茶叶等各类高山土
特产。
　　在李朝凤的直播间，不少网友纷纷点赞，评论区更是非
常热闹。网友“梧桐雨”问：“有土香菇没有，我下单买一
点。”网友“香”留言：“大境九块田的斋茶确实好喝。”
　　每一场直播下来，李朝凤的私信都爆满，她一条条都
认真回复。李朝凤介绍，网友有的来自深圳、广州、
柳州，也有桂林市区的。如今，为了更好地帮助
村民卖货，李朝凤准备在抖音上开辟小黄车，方
便粉丝们下单。
　　李朝凤卖的农产品都是进货多少钱就卖多
少钱，中间没有赚差价。
　　村民们称她为“全能支书”。从传统山歌到
直播带货，她样样在行。“要跟上时代嘛，不断
学习才能带好头。”李朝凤笑着说。
　　李朝凤的儿子今年28岁，参军退伍后正在读大
专，也投身了助农事业。“年轻人有年轻人的方式，
我们互相学习。”李朝凤说。
　　5月20日当天，桂林市人大机关党委、灵川县大境瑶
族乡政府联合灌阳县洞井瑶族乡保良
村、野猪殿村党组织，共同开展“跨
村联建”助力乡村振兴活动，为李朝
凤的直播助农注入了新动力。活动现
场，她通过直播成功推销了大量农
产品。
　　“接下来，要常态化开展直
播。”李朝凤计划把直播间搬到田
间地头，让网友直观感受高山农
产品的生长环境。她还在筹备农
产品深加工，打算开发斋茶包等
产品，提升附加值。对李朝凤
的做法，大境瑶族乡党委书记
周媚很赞同，她表示，乡党委
将通过系统化电商直播培训提
升从业者专业素养，在直播技
术应用、设备优化等环节提供
精准指导，全方位赋能电商直
播助农事业。

　记者韦彦青 文/摄
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李李朝朝凤凤正正在在直直播播。。

李李朝朝凤凤唱唱山山歌歌。。

李李朝朝凤凤去去农农户户家家里里收收农农产产品品。。
              （（受受访访者者供供图图））

    李李朝朝凤凤去去山山上上的的九九块块
田田市市场场进进货货。。（（受受访访者者供供图图））


