
　　在桂林大街小巷，散落着很多小而美的社区咖啡馆。这些小店也许没有显眼的招牌，没有显赫
的名声，却充满着温暖和治愈的味道。
　　在临桂安厦麒麟湾畔小区就有着这样一家小店，店面不大，装修也很简单，但在这里能喝到精
品咖啡，还能买到店主亲自烘焙的云南产区咖啡豆。

★推荐理由 手冲咖啡很好喝

★记者探店 小店让人感觉很放松

　　手冲咖啡是这里的特色，喝起来有丰富的果味和花香，浓而不苦、香而不烈，果酸味也不会特
别重，很适合喜欢精品咖啡的朋友。在这里不仅可以喝到手冲咖啡，还能自己体验手冲咖啡的
快乐。

　　——— 家住临桂安厦麒麟湾畔小区的刘女士  

来这家社区咖啡店
喝一杯云南限定咖啡

　　这家咖啡店开在临桂安厦麒麟湾畔小区里，
通过导航可以比较容易地找得到，附近也很好
停车。
　　店里的装修很简单，小小的桌台，随意摆放
的折叠椅，一眼扫过去，没有很多可以拍照打卡
的地方。小店的布局有着明显的分区，进门到吧
台之间的空间是顾客堂食的区域，安排了十余个
座位。进门右手边的白墙上有一张幕布，用于投
影，部分熟客会在小店空闲的时候，来店里看看
电影，打打游戏。
　　吧台后面的空间很像一个“实验室”，一张
长桌子上放着烘豆机、大大小小的透明容器，桌
子旁还配了一张很舒适的椅子，小店主理人顾铭
每天最重要的工作就是在这一方空间完成豆子的
烘焙。“有时候刚好是烘焙的节点，突然来顾客
了，可能就来不及招呼。”顾铭告诉记者，自己
因此怠慢顾客是常有事情，尤其是最近正在摸索

新购入的咖啡机，掌握不住火候，只能通过把
耳朵附在机器旁，仔细辨听里面传出的咖啡豆
表皮爆裂的声音，来判断是否已经烘好。在没
有购置新烘豆机之前，顾铭烘豆子时也会一直
守在烘豆机旁，确保每一批豆子的烘焙品质。
　　除了烘豆子的时候，顾铭会“猫”在他的
小“实验室”里，只要有顾客进店跟他闲聊，
他就会热情地跟顾客交流，从生活点滴到咖啡
日常，他都有聊不完的故事。他是一个很爱分
享咖啡故事的人，从咖啡的产区到烘焙的方
式，只要能在这家店里坐得住，总能了解一些
咖啡的知识。
　　顾铭觉得，咖啡具有很强的社交属性，不
只是提供味道，更能提供情绪价值。所以很多
顾客来到店里都能感受到一种松弛的感觉，这
就是这家咖啡店给顾客带来的情绪价值。
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敬告“彰泰橘子郡”全体业主：

　　为了更好地服务全体业主，特将部分公共配套设施移交

公告：

　　架空活动层2，072.53㎡、文化活动站406.87㎡、养老服务

用房88.97㎡、物业管理用房230.16㎡、消防控制室95.37㎡、公

厕30.74㎡、变电室27.59㎡、地下室公共配套（发电机房、生

活水泵房、消防水泵房、消防水池、电气设备间、公配通道、

消防控制室、核心筒、变配电房等）13，756.90㎡。以上公共

配套设施移交给“彰泰橘子郡”全体业主维护管理使用，本公

告自公告之日起生效，请全体业主履行法定的维护管理和使用

等职责。

　　           桂林彰泰实业集团有限公司

　　              2024年5月27日

公共配套设施移交公告

★小店故事

因为喜欢而让工作

变得有趣

　　顾铭有着一头小卷发，咖
啡圈里的朋友都叫他“卷头”，
看起来一副随性的模样。
　　这家咖啡店的店名也和他一
样很随性，名为“豁口咖啡工作

室”，就是喝口咖啡的意思。但顾
铭对选豆、烘豆、冲泡都很讲究。

“比起进口咖啡豆，我更偏向于本土产
的咖啡豆，主要以云南产区为主。但本土

产的咖啡豆品质没有进口咖啡豆的稳定，所以就
需要自己去挑选品质好的咖啡豆。”顾铭告诉记者，店里
有一款好评度很高的咖啡豆，就是自己几个月前去云南挑
选的，然后就一路背了回来，再经过精心烘焙，最后得到
了满意的成果。
　　说起咖啡，他讲得津津有味，但实际上他真正接触咖
啡这个行业不到3年。“之前有一段时间，我的工作状态并
不算饱和，有很多空闲的时间，我尝试过游戏代练、线上
配音等工作，但都不喜欢。但对于咖啡，我是喜欢的，我
说不上来什么缘由。”
　　顾铭告诉记者，很长一段时间以来，他都在思考自己
到底喜欢什么，一次偶然的机会，他在网上刷到了一位咖
啡博主的视频，这位博主的视频使得顾铭与咖啡结缘，他
开始深入了解咖啡，结交了很多咖啡圈的朋友，学习咖啡
豆的烘焙、咖啡饮品的制作。让他印象特别深刻的是，他
跟朋友在云南承包了一片种植户的咖啡树，绿色种植，不
打农药不施化肥，虽然第一年的咖啡豆和其他咖啡豆味道
区别不大，但第二年的咖啡豆就出现了很多层次的香味。
当地种植户对他们的评价是，“只有真正喜欢咖啡的人，
才有毅力去花两年来赌不明确的变化”。
　　顾铭对咖啡的喜欢，还呈现在自己开的这家咖啡店。
他觉得反正都是要工作，不如做点自己喜欢的工作。这家
咖啡店的主营业务并不是咖啡饮品，而是咖啡豆售卖。这
家店的咖啡饮品主要受众是附近的居民，而咖啡豆的顾客
则要广泛得多，他把自己喜欢的咖啡分享给了更多人，在
分享的过程中也获得了成就感。他近期的计划就是让更多
人喝到云南精品咖啡，做好云南精品咖啡豆品牌，让更多
人了解云南精品咖啡豆。

　　记者石艳红 文/摄  

　小店位置。（导航软件截图）

　顾铭在制作咖啡。

　　小店的门面。

　　顾铭把耳朵附
在机器边听咖啡豆表
皮爆裂的声音，判断咖
啡豆的烘焙程度。


