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出圈路上 “新品”百香果加速跑
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●桂林产“钦蜜9号”网络热销

　　“我们在山水如画的广西桂林，百香果就是在
我们后面山上种的，纯纯的高山百香果，这里环境
好、土壤好、水好、空气好，好山好水才能种出好
果子……”最近一段时间，在不少直播平台，都能
看到有主播在卖力销售桂林产的“钦蜜9号”。
　　记者打开一家直播间，在屏幕上看到，金黄的
百香果从大到小排成一排，在主播身后，就是百香
果仓库，只要有人下单，当场打包发走。记者联系
该直播间客服，对方说，他们是一家广东的水果电
商，今年9月初，桂林百香果进入丰收季后，他们找
到了桂林本地的供应商，为桂林产的百香果带货。
　　该客服人员说，虽然“钦蜜9号”的原产地是钦
州，但根据他们的市场调查，桂林产的同品种百香
果，品质与原产地比不相上下，而且桂林有得天独
厚的生态环境优势和知名度，这使得在进行直播带
货时，桂林产“钦蜜9号”受到的认可度比原产地更
高。根据该客服的说法，他们现在每天直播12个小
时以上，每日销量近千斤。“就目前的情况看，百
香果是从早发到晚，最大的问题是如何找到足够的
货源。”
　　不仅仅是在网络直播间里，在线下实体市场，
“钦蜜9号”也很“吃香”。记者来到桂林五里店果
蔬批发市场看到，这里的百香果档口有十多家，而
每一家档口的仓库都堆满了装着百香果的泡沫箱，
工作人员始终在埋头打包、称重、装车。这其中，
“钦蜜9号”占了大多数。
　　“市场里特大果批发价是12元一斤，大果10元
一斤，中小果7到8元一斤。”一家店铺店主一边给
果子打包，一边回答记者的问题说，“新品种价格
高，还好卖。我们现在都是帮其他电商发货，看着
直播销售火热，我们也开始学着做抖音了，今年
‘钦蜜9号’品种好，甜，果汁多。以前的品种特大
果才5元/斤，却无人问津。”

●物流健全 电商开路

　　记者留意到，不少打包好的“钦蜜9号”，都被
发货至江苏、上海、北京、山东等地，几乎每单货
都在30斤以上。
　　在福达冷链批发市场，记者走访了一些百香果
批发商，看到一些商家也在拍摄视频或是带货，热
销款同样是“钦蜜9号”。市场批发商告诉记者，今
年百香果市场几乎都被这一新品种占据了，其他品种
的百香果价格普遍不高，相比往年还有所下降。只有
“钦蜜9号”供不应求，很多外地客商直接前往农户家
采购，有的果子还挂在枝头，就已经被订出去了。
　　对此，宛田瑶族乡种植户刘长林感触颇深，他
告诉记者，自己种了40亩百香果，由于比其他种植
户，他育苗稍早，果子抢先上市，今年7月，他已经
开始接到来自全国各地的订单了。

　　刘长林告诉记者，2022年，他从农技站技术
员那里了解到新品种“钦蜜9号”，试吃后被

果子的口感所“折服”，他立即决定投入
种植，并且在今年获得了不菲的回报。

　　刘长林说，今年天气条件比去

年好，果子长势很好，今年电商主动上门收购，根
本不用送到批发市场里卖，在家门口就能收钱。更
重要的是，村里一些小辈，看到家乡果子通过电商
热卖后，也主动学习各种电商知识，开始学习拍视
频、直播带货，扩宽了百香果的销售渠道。
　　刘长林说，按照今年百香果产销两旺的情况
看，仅仅按地头价估算，40亩地纯利润应该能超过
30万元。

●“非优势果”如何崛起

　　今年桂林产“钦蜜 9 号”百香果产销两旺，这
引起了本地水果专家的关注。
　　桂林市农业农村发展中心水果科徐玉君说，百
香果是桂林引进的品种，并非桂林传统的优势果
品。今年爆火的“钦蜜9号”原产地在钦州，在桂林
的总种植范围只有5万亩，主要位于临桂、龙胜、平
乐等地的山区。
　　谈及今年“钦蜜9号”的热销，徐玉君说，桂林
引进百香果已经很多年了，从“紫香”到“台农”
等品种，都没有像“钦蜜9号”这样火爆过。多年的
种植经验印证，桂林的土壤、气候情况是可以满足
百香果生产的，相关部门也始终密切关注着市场的
变化。
　　徐玉君说，“钦蜜9号”亩产3000至5000斤，
每斤地头价为7至10元；“台农1号”“福建3号”等
老品种亩产3000斤左右，售价大约在5元每斤，我市
百香果一年普遍可结果两次，种植“钦蜜9号”年亩
产值平均在3万元左右。
　　“‘钦蜜9号’是今年卖得最好的果子，其他果
子的价格远远低于‘钦蜜9号’，‘钦蜜9号’几乎
是一枝独秀，基本上是还没有成熟就被订空了，其
他品种销量、价格则下滑明显。”徐玉君说。
　　徐玉君表示，如今网络平台销售飞速发展，百
香果储存时间较长，能让其在电商销售和物流过程
保鲜，不易出现坏果、破损的情况，十分适合电商
平台。
　　另外，桂林物流、电商产业发展顺畅，五里店
批发市场、福达冷链批发市场都给果品销售提供了
平台。本地、外地电商加入后，借助这些物流平
台，本地果能更容易走出去。
　　徐玉君说，今年百香果的热销，可以总结出一
些经验，一方面在果品品质方面，必须掌握市场前
沿的资讯，及时推出满足市场需求产品；另一方
面，根据不同水果的特质，扩展适合的销售渠道，
同样能助力果品销售。

　　记者陆鑫  

　　近段时间，一种黄灿灿的特种百香果在各个带货直播间走红。相比常见的百香果，商家声称这款名为
“钦蜜9号”的百香果“口感甜”，“可以直接吃”。
　　在各个直播间销售的“钦蜜9号”中，有很多产自桂林，2022年，桂林临桂、龙胜、平乐等地陆续引进了
该品种进行种植。这一品种的引进，把网络热销的热度吸引到了桂林，外地商贩纷纷上门收果，不少本地果
农自己直播销售，让桂林产的“钦蜜 9 号”出了圈。

  批发市场里，工人忙着打包。 记者陆鑫 摄

 一外地果商直播销售桂林产百香果。（资料图片）

  前不久，外
地电商在桂林直播
卖果。（网络截图）


