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□讲述：唐清波

□整理：记者李忠波 通讯员李洪日

　　在传统观念中，农村的孩子都渴望
跳出“农门”，而我却选择放弃高薪，
离开繁华都市，回归乡村，建设农村、
助力乡村振兴。
　　我叫唐清波，永福县永福镇渔洞村
人，1989 年 11 月出生，2007 年高中未
毕业即怀揣军人梦想参军入伍。在部队，
我凭借出色的体能和军事素质，荣获“优
秀士兵”称号。入伍一年多我就向党组织
递交了入党申请书，成为一名党员。
　　 2009 年 12 月退役后，我回到家
乡，跟随父母从事农业劳动。农村的贫
困与落后让我深感痛心，我渴望改变现
状，因此一年后我离开农村，前往城市

追逐梦想。
　　 2011 年，我到广西河池一家冶金
物料有限公司工作，负责销售业务，足
迹遍及广西、山东、河北等地。凭借卓
越的业务能力，我深得老板赏识，几年
间积累了一定财富。然而，我并未满足
于此， 2016 年我选择自主创业，不幸
亏损约 200 万元，无奈之下又回到原
公司工作。 2018 年至 2021 年，我先
后在河池管理矿山和到北京从事高端餐
饮行业，积累了一些资金和更多经验。
尽管在城市的生活相对顺遂，但我内心
深处始终认为这不是我真正追求的
生活。
　　 2022 年，为了便于照顾年迈的奶
奶和生病的父亲，在和妻子商量后，我
选择返乡创业。回到村里，我和朋友成
立了合作社，流转了村里的 1000 多亩

田种植水稻。刚开始村里很多人都不看
好，认为我不会种田。种田是门技术
活，科学种田窍门多。在我们的努力
下，通过科学种植和机械化作业，水稻
获得了丰收。我的干劲也更足了。
　　在种植水稻过程中，我了解到镇里
在我们村实施“千万工程”。看到村里
变得越来越漂亮，我又萌生起了建一个
集文农旅于一体的生态农庄的想法。于
是我将 500 余亩水稻转给了一个朋
友。我投资了 400 余万元，从决策到
开业，不到一年时间，在我种植的水稻
旁边打造了一个集生态农业、观光旅
游、休闲娱乐为一体的生态农庄。生态
农庄今年 6 月份开业后，吸引了很多
市民游客前来体验，反响也不错。
　　目前，我种植的 500 多亩水稻田
和农庄聘请的工人、厨师中， 80% 以

上是本地村民，长期用工超过 17 人，
每月发放的工资大部分进入本地村民的
口袋。此外，农庄餐厅所需的食材大多
采购自本村，进一步增加了村民的收
入。脱贫户林鸾美就是受益者之一，因
家庭困难，我聘请她到合作社工作，每
月工资 2000 多元，帮助她摆脱了经济
困境。如今，她在农庄成为长期固定工
人，有了稳定的收入。
　　展望未来，我有更长远的规划，正
在探索种养、销售、消费旅游一条龙模
式，计划打造包括山地越野车项目、民
宿和水上娱乐在内的多元化业态。目
前，山地越野车项目已经启动建设。我坚
信，在乡村振兴的道路上，只要我们齐心
协力、共同努力，就一定能够把农村建设
得更加美好，吸引更多年轻人返乡创业
就业，共同推动乡村振兴事业的发展。

香果
四季

□讲述：蒋叶发

□整理：记者秦丽云 实习生罗彩福

　　时下，兴安县溶江镇富江村的白玉
丝瓜进入收获旺季，乡亲们正在抓住晴
好天气采摘丝瓜。作为本地最大的白玉
丝瓜种植户，我也迎来了甜蜜的收
获期。
　　我叫蒋叶发，是兴安县溶江镇司门
村委小坪村人。生在农村，长在农村，
耕耘在农村，我一直在寻找适合当地发
展的特色产业。这几年，我们村的一个
老乡种植白玉丝瓜，引起了我的关注。
我看到，白玉丝瓜的瓜皮颜色正如其
名，是晶莹剔透的白玉色，并且还带有
美丽的隐纹。在味道上，白玉丝瓜改变
了原有丝瓜食用时肉质软绵、带苦味的
缺点，食之香甜，口感特佳。总之，这
种瓜品，市场前景很不错。
　　 2023 年年底，我和两个同村好友
一起，决定合伙种白玉丝瓜。我们四处
考察了一番之后，选择距离司门村不远

的富江村作为种植基地。很快，我们流
转了富江村委数个自然村的近 60 亩土
地，开启了规模化种植白玉丝瓜之路。
　　曾有人问我：都不曾尝试过，更没
有任何种植经验，为何如此胆大地发展
规模化种植？其实，我和小伙伴们是有
分工的，分别负责种植技术、日常管护
和销售。我相信，团队合作，一定能让
农民发挥出“ 1+1>2 ”的效果。
　　今年 3 月，我们种下了白玉丝
瓜，开始了精心的管护。富江村四面环
山，生态环境优质，特别是灌溉田地的
水都是山泉水，为农作物的生长提供了
良好的自然条件。丝瓜是一种喜肥喜阳
光的作物，我们选择的田地保水保肥性
能都比较好。考虑到丝瓜喜欢生长在通
风采光比较好的地方，我们又投资搭建
了水泥柱架子。而为了种出优质生态
瓜，我们选择全程采用有机肥，尽量少
用农药。
　　经过 40 多天的精心管护，今年 4
月底，白玉丝瓜迎来采摘期。本来我还
在为今年顺利种植感到高兴，不料， 6

月中旬的一场洪水淹没了不少瓜地。为
了尽可能减少损失，我们扶起倒下的架
子，积极开展灾后修复和补种事宜。
　　幸运的是，到了 7 月和 8 月，白
玉丝瓜的采收迎来高峰期。这些日子，
我们在富江村委月塘寨村种植的 30 多
亩丝瓜地，日采摘量最高达 5000 斤。
此外，白玉丝瓜到了采收期每天都能采
收，可以持续到 10 月份左右。
　　最让我开心的是，我们种的白玉丝
瓜品质好，受到很多客商的青睐。目
前，我们每天采摘后直接订单销往广
州、深圳和长沙等城市，且供不应求。
　　因为品质好供不应求，白玉丝瓜的
价格也在不断攀升，从最低时的 1 . 8
元/公斤上升到 6元/公斤，再到如今的
16 元/公斤。到 8月 6 日，我们种的白
玉丝瓜享受 16 元/公斤的批发价已持续
了好几天。
　　好价格带来高收入。我算了算，我
们种的白玉丝瓜亩产量在 4000－5000
斤之间，按照平均批发价 6 元/公斤计
算，亩产值在 2 .4 万元－3万元之间。

扣除用料成本、人工成本，每亩纯收入
近万元。
　　一人富不算富。其实，更让我开心
的是，因为我们规模化种植白玉丝瓜给
很多乡亲提供了就近务工的机会。富江
村的乡亲们做事踏实，每天有十多个乡
亲前来务工帮忙，为我种好白玉丝瓜奠
定了坚实的基础。这些日子，我按时按
月给乡亲们发放务工费，这也是表达我
对他们辛勤付出的感激。
　　回首这半年，凌晨我一起床就奔
往瓜地管护，晚上顶着星辰浇水、施
肥，再到采收期大清早起来采摘、大
中午顶着烈日送货……这一路走来，
虽然辛苦，但是我感觉很有奔头。随
着对白玉丝瓜种植产业的深入了解，
我对这条发展之路充满了信心和期
待。我和小伙伴们商量了，既然找准
了方向，那就撸起袖子加油干。明
年，我们将继续扩大白玉丝瓜的种植
规模，并充分利用积累的种植经验和
科学种植方法，争取在把小丝瓜变
“致富瓜”这条路上越走越远。

返乡当起“新农人” 稻花香里逐梦想
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批发价高达 16 元/公斤

我把小丝瓜变成“致富瓜”

桂花梨，成了孟化村家家户户的“黄金果”
　　本报讯（记者李忠波 通讯员秦榛 刘胜
文/摄）时下，龙胜各族自治县瓢里镇孟化村的
桂花梨陆续成熟上市，果农们忙着采摘、搬运、
售卖桂花梨，一派喜人的丰收景象。
　　 8 月 6 日，恰逢瓢里镇举办第二届“孟化桂
花梨节”。走进孟化村，道路两旁摆满了桂花梨摊
位，许多村民清晨前往果园采摘，采摘后直接将新
鲜桂花梨运至摊位销售，吸引了众多过往顾客选
购。桂花梨以其大个头、高糖分和爆汁口感，成为
夏日消暑的佳品。
　　孟化村拥有常住人口 308 户 1100 余人，种
植桂花梨已有 20 年之久，几乎家家户户都参与
种植，全村桂花梨种植面积 120 多亩，年产量达
30万斤，为村民带来 40多万元的增收。桂花梨在
当地被誉为“孟化梨”。
　　果农陆定明就是搭乘上“桂花梨东风”的第一
批人，20 年前他在自家果园里栽下第一批梨树，
现在结满了一个个“黄金果”，个个饱满多汁。多年
的好品质和好口碑，也让桂花梨的销路越来越广。
“每年桂花梨都是丰产期，也有稳定的客源，三江、
灵川、临桂甚至广东的都会来订货，基本上桂花梨
还没成熟的时候就有老板预订了，我一天卖出去
500 斤不成问题。”陆定明说。
　　为了进一步提升孟化桂花梨的品牌知名度，
推动农业与文化旅游的深度融合，瓢里镇不仅举
办了“孟化桂花梨节”，还推出了文艺表演、垂钓比
赛、欢乐采摘、长桌宴等活动。此外，该镇与乐江镇

合作推出了龙胜周边避暑采摘自驾游线路，让
游客在享受采摘乐趣的同时，也能体验到戏水
的清凉，这一举措受到了游客的广泛关注。
　　瓢里镇以秀丽的山水和宜人的气候著称，
被誉为龙胜的“茶果之乡”。这里茶果种类有 20
余种，形成了春饮乌牛茶、夏食桂花梨、秋品罗

汉果、冬尝鲜脆橘的四季茶果文化。在县委、县
政府的坚强领导下，瓢里镇积极实施“工业强
镇、农业富镇、生态美镇、文旅兴镇”发展战略，
加速推进“富裕、美丽、和谐、幸福、魅力”新瓢里
的建设步伐，全镇上下呈现出政通人和、心齐气
顺、风正劲足的良好局面。▲村民展示桂花梨。

 ▲ 8 月 6 日早上，蒋叶发在瓜田里采摘白玉丝瓜。 记者秦丽云 摄

▲村民在采摘桂花梨。


