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永福林昭泽返乡创业，六年种植“洛神花”千余亩，年产值数百万，请看———

“洛神花”卖到阿根廷背后的故事

　　本报讯（记者秦丽云 通讯员王道梅）近
日，灵川县三街镇广化小学的学生们迎来了一
件高兴的事，学校整洁干净的新食堂开张了，
大家在寒冷的冬天吃上了美味热乎的营养
午餐。
　　近日，记者来到广化小学的食堂看
到，厨房内干净、整洁，工作人员正在忙
着准备午餐。不久，两菜一汤的营养餐就
准备就绪。“这些菜都是当天采买的，保
证食材新鲜，孩子吃着也放心。”工作人
员赵祖静说，她每天 9 点来学校配菜， 11
点左右开始炒，等到孩子们放学刚好可以
吃上热乎乎的饭菜。
　　中午 12 点，随着下课铃声响起，学生们
有序地在窗口前排队打餐。接过热腾腾的饭菜
后，围坐在餐桌前津津有味地吃了起来。开心
和满足的笑容，洋溢在孩子们的脸上。
　　据了解，灵川县三街镇广化小学如今共有

43 名学生和 11 名教师。长期以来，该校学
生的午餐都靠家长送饭解决。 2023 年 3
月，在上级相关部门和爱心企业的支持下，
广化小学积极落实场地和设备安装等问题。
经过数月的建设，该校共整合教职工宿舍 4
间共计 224 平方米的场地，作为食堂后厨
和用餐场地。
　　食堂启用后，学生的营养膳食补助标准
为每天 5 元，学生营养改善逐步实现从
“吃得饱”向“吃得好”转变。此外，广化
小学还参照学生营养标准，结合学生的饮食
习惯，科学制定一周菜谱，为学生提供营养
均衡、色香味俱全的午餐。
　　“自从学校开了饭堂之后，帮我们家长
减轻了负担，家长再也不用每天做着事，又
赶着煮饭送饭给小孩子。小孩子也没有机会
挑食，吃得更有营养啦。”家长何情情高兴
地说道。

灵川：新食堂“入驻”学校 学生开心家长欢喜

　　本报讯（通讯员谢永爱）近日，龙胜各族
自治县马堤乡组织政协委员走村入户开展“冬
日暖阳行”慰问活动，积极宣传医保、养老、
乡村振兴等党和国家的惠民政策，关心群众的
生产生活，收集社情民意，为低保户、脱贫
户、残疾困难家庭等送上油、米等生活物品及
2024 年新年祝福。
　　据了解，此次活动共走访慰问困难群众
14 户，在提高委员履职意识的同时，也增进

了政协委员与群众的密切联系。 2023 年以
来，马堤乡政协委员联络站不断加强履职能
力建设，积极参加各类培训、调研活动，深
入村屯收集社情民意、撰写提案，促进农村
经济社会发展。下一步，乡政协委员联络站
将进一步强化责任担当，深入开展“乡村振
兴 委员行动”，通过联络站架起联系服务
群众的“连心桥”，助力乡村振兴。

马堤乡：政协委员开展“冬日暖阳行”慰问活动

□本报记者刘菁 何月 李忠波

通讯员刘玉婷 文/摄

　　 2017 年，林昭泽携家带口返回永福县
三皇镇创业。2018 年，试种植“洛神花”50
余亩；2022 年，带动三皇镇种植“洛神花”
500 余亩，收获 40 余万斤，产值达 100 万
元；2023 年，带动全镇种植“洛神花”1200
余亩，收获300余万斤，产值达360万元。
　　在不到十年的时间里，林昭泽通过努
力让“洛神花”“红”遍三皇，2023 年更是
沿着“一带一路”让三皇产的“洛神花”“红”
到了阿根廷。林昭泽在追梦的路上，也让乡
亲们的“钱袋子”在不知不觉中鼓了起
来……

吾心安处是故乡

回乡开启创业梦

　　位于永福县西南部的三皇镇，是永福
县相对偏远的乡镇之一，也是林昭泽的故
乡。初见林昭泽，是在三皇镇的合作社办公
室里。戴着眼镜、斯斯文文的林昭泽正拿起
几朵深红色的干花放在茶杯里冲泡，妻子
段华丽在一旁用手机记录着。当茶杯中干
花遇水变成玫红色后，两人将视频发给收
购商，全方位、不遗漏任何一个细节地热情
推销产品。
　　 10 月底是“洛神花”收获采摘的旺
季。在永福三皇镇的“永福乡知种养专业合
作社”的厂房里，鲜艳欲滴的“洛神花”堆积
成山，上百位采收工人围坐着，双手翻飞，
正快速给“洛神花”去核。这些去核的“洛神
花”将以干花或者鲜切的形式销往外地，甚
至走出国门，沿着“一带一路”的方向销往
阿根廷。
　　 2001 年，学习机械工程专业的林昭
泽大学毕业，之后他留在杭州从事外贸工
作。正是这份工作，让林昭泽认识到商业与
外贸的魅力，“让产品走出去”的思维也成
为林昭泽心中至关重要的商业理念。
　　 2011 年，在杭州电商业腾飞的大环
境下，林昭泽决定搭上电商发展的快
车。而这趟“车”，林昭泽一坐就是十多
年，靠着在杭州的经历，积累了大量的
经验。在这些年里，林昭泽成家立业，
成为两个孩子的父亲。尽管事业顺利，
但也因为长期在外工作，疏于对孩子
的教育和作为父母的陪伴，让他倍感
愧疚。2017 年，林昭泽决定放弃在大
城市打拼，带着妻儿回到永福县三皇
镇——— 这片养育自己的家乡热土。
　　“摸着石头过河”也许是所有创业
者都要经历的一步。回乡的第一年，林
昭泽便靠着电商经验开启了淘宝商铺
的运营，并着手百香果、佛手柑等水果
的种植。尽管“初出茅庐”，他还是靠着
精心的运营，在第一年就赚到了钱。良
好的开局让林昭泽迅速谋划下一步。
　　村里多是老人，劳动力大量外流，在
田间地头干农活的人大都上了年纪，这是
三皇镇面临的实际问题。因为种植的作物
稀松平常，乡亲们勤勤恳恳种一年地，到
头来收入依然微薄。尽管林昭泽从心底想
实现他的电商梦想，但更想带着乡亲们改
变现状，共同致富。

靠着好口碑

让“洛神花”发展成产业

　　林昭泽刚回家乡时，“洛神花”还只是
村民家门口随手播种的乡间“野花”，即
便放着不管，仍能开花结果。这让林昭泽
看到了希望，他选中了“洛神花”种植，
开启了创业计划的第一步。
　　“洛神花”也叫玫瑰茄，是一种中药材，
具有降血压、解酒的功效，可以泡茶喝，补
充气血、美容养颜。“洛神花”的保健价值有
目共睹，且适宜在三皇镇栽种，不仅种植技
术简单，投入成本低，不需要太多的人力投
入，更重要的是，无论是加工前还是加工后
的“洛神花”产品，都十分切合电商销售需
要的便捷性。回乡第二年，林昭泽就开始着
手“洛神花”种植。
　　最初，林昭泽试着种植了 50 余亩“洛
神花”。到收获季节，林昭泽算了算，每亩地
能产出“洛神花”约 1800 斤，直接以鲜花
形式卖出去，比种植百香果、佛手柑赚得更
多。林昭泽知道自己选对了路。
　　“洛神花”的试种成功，打消了林昭
泽关于“三皇镇是否能规模化种植“洛神
花”的疑虑，接下来要做的，就是扩大种
植面积以及拓宽销售渠道。于是，林昭泽
通过劝说农户与自己合作种植“洛神
花”，将 50 亩拓展到百余亩，同时利用
自己在杭州学习到的电商知识、搭建的人
脉，利用好电商平台，开展网络销售。通
过互联网将三皇的“洛神花”卖到全国
各地。
　　“我们村几乎家家都种，因为村里老
人居多，种这个不需要花很多时间和精
力，适合老年人种植。”三皇镇桐木村中
帽屯村民黄凤姣说道，“我去年种了 5 亩，
增收 1万多元，今年我还打算多种一点。”
　　“最忙的时候，我一天要跑好几家农
户去谈合作。而我老婆就帮我处理网络订
单，订单最多能达到一天接近 2000 单。
她那段时间经常熬夜打单，很辛苦。”林
昭泽说，好在付出的心血都没有白费，加
入种植“洛神花”的农户越来越多，“洛
神花”种植面积越来越大，从起初的 50
亩逐步扩大到 2022 年的 500 亩。而
2023 年的种植面积更是直接达到了 1200
亩，还辐射周边百寿镇、永安乡、广福乡
等乡镇，深受乡亲们的信任。
　　“我带着乡亲们一起干，那我就不能
辜负他们的信任。”林昭泽经过深思熟
虑，拿出方案帮助村民，种植前不仅给脱
贫户、残疾群众提供免费的苗和化肥，到
了收获期他还对种植“洛神花”的村民进
行 1 . 5-2 元保底价收购。收购回来的洛
神花需要加工，他还雇佣大量的周边村民
务工。
　　经过林昭泽多年的苦心经营，如今林
昭泽的“洛神花”种植产业已成为三皇镇
政府对村集体经济的重要扶持对象。在政
府利好政策下，林昭泽去年建好了总面积
4500 平方米的厂房，内含 2 个烤房、 1
个标准化食品生产车间、 1 个大晒场。未
来还将修建仓库与冷库，同时挂牌“永福
乡知种养专业合作社”，通过“公司+合
作社+农户”的形式发展“洛神花”产
业。同时，林昭泽还与广西农业科学研究

院合作，约好定期派专家下村指导农户种
植。看到“洛神花”种植带来的好收益，
三皇镇马安村委也抢抓电商发展契机，推
出“党建+电商+村集体”模式，参与
“洛神花”种植。

稳步发展

让梦想脚踏实地开花

　　“去年到今年，‘洛神花’的种植面
积翻了一倍，明年是否还会实现种植面积
翻倍呢？”面对记者提问，林昭泽摇头，尽
管在他估算里，“洛神花”的种植面积可拓
展到上万亩，但林昭泽经过深思熟虑，谨慎
选择了“订单式种植”的新模式。
　　“今年我们洛神花产量已经达到 300
万斤，但仍供不应求。”林昭泽说，为了
补齐订单需求，他还向江西的种植户收购
了近 50 万斤“洛神花”。即便“洛神
花”销售如此火爆，林昭泽 2024 年仅计
划扩展种植到 1300 亩左右，“坚决不能
让老百姓一年的辛劳付之东流。”
　　为此，林昭泽马不停蹄地寻找销售渠
道，好在功夫不负有心人。“ 2023 年我
接到两个方向的大订单，一个是奶茶行业
的订购，另一个是来自阿根廷的订单。如

果我将这两个方向的合作做成功了，他们
将成为我们两大稳定的订购方，届时我可
以通过他们的需求再拓展种植。”林昭泽表
示，无论是线上销售还是线下收购都有一
定的风险，为了保证老百姓的付出有回
报，最安全的做法便是根据市场需求来规
划生产。而对于 2024 年拿下阿根廷的订
单，林昭泽显得颇有自信，因为 2023 年
已有 110 公斤的“洛神花”销往了阿
根廷。
　　“‘洛神花’国内外其实都有广泛种
植，想要让三皇镇产出的‘洛神花’占据
一席之地，就需要我们做好细分市场的工
作。”林昭泽表示，国外在“洛神花”鲜
花这一块做得比较好，那么他就选择做好
干花市场，严格控制干花食品的安全和品
质，塑造产品优势，不与国外种植销售商
正面对抗，打出属于三皇镇“洛神花”的
销售渠道，这就是他下一步的计划。
　　梦想就是通过一步一个脚印实现的。
经历过大城市的繁华后，林昭泽和妻子选
择回到家乡，带领村民们种植“洛神
花”，创办经营电商“夫妻店”，建立专
业合作社，在这片充满着美好回忆的乡土
上，用奉献、智慧、技术带领乡亲们走上
乡村振兴的征途，共同编织“致富梦”。

▲工人在合作社加工“洛神花”。▲林昭泽建好的烤房在烘烤完“洛神花”后，可用来烘烤罗汉果。

▲林昭泽与妻子在打包产品。

▲林昭泽在“洛神花”种植基地。

▲广西农业科学研究院专家（右二）到“洛神花”种植基地考察。

□本报记者周文俊 文/摄

　　“2023 年，龙胜各族自治县政协
把铸牢中华民族共同体意识作为‘纲’
和‘魂’，贯穿到政协工作全过程，做到
‘县委、县政府需要什么，政协就干什
么’，深入调研，建真言，谋良策，有效
助推全县经济社会发展。”回顾过去一
年的工作，龙胜各族自治县政协主席、
党组书记杨桂姬总结说。
　　杨桂姬介绍，去年龙胜县政协持续

开展乡村振兴、科教振兴、文旅振兴
等委员行动，取得一系列较好成效。
在桂林长发小寨生物有限公司建立
“委员创新创业示范基地”，解决当地
300 多人的就业；鼓励委员创建“乡
村振兴 委员行动”示范点，助力乡
村旅游业发展；联系协调委员企业安
排就业500多人；发动界别委员发挥
优势助力乡村振兴，带动群众发展罗
汉果、百香果 10万多亩。同时，持续
开展“双联双创”，全体委员结对帮扶

群众300余人，为群众解决急难愁盼
问题80余件。“建设铸牢中华民族共
同体意识示范区委员行动”工作成果
获得自治区政协领导肯定性批示。
　　杨桂姬表示，2024 年，龙胜各
族自治县政协将持续开展“大宣讲”
“大协商”，紧扣县委提出的全力打
造桂林“两山”转化排头兵的总体目
标，履职尽职，担当作为，为龙胜高
质量发展贡献政协力量，促进各民
族共同繁荣发展。

履职尽责担当作为 促进各民族繁荣发展
——— 访龙胜各族自治县政协主席、党组书记杨桂姬

政协委员履职风采

□本报记者周文俊 文/摄

　　“2023 年，灌阳县政协聚焦加快
推进灌阳县‘四个百亿’工程，通过委
员视察、专题调研、对口协商、外出学
习考察等多种方式，广泛凝聚社会共
识，提出有针对性、前瞻性的意见建
议，有力助力全县重大项目建设、产业
振兴、乡村振兴等中心工作，取得良好
成效。”总结过去一年的工作，灌阳县
政协主席、党组书记陈礼兵深感政协
在服务中心工作中大有可为。

　　 2023 年，灌阳县政协主动牵
头负责灌阳县抽水蓄能电站项目。
该项目投资约 80 亿元，对全县经
济社会发展有重大引领作用。项目
推进中，县政协主动担当作为，解
放思想、创新求变、自我加压，采
取超常规的举措推动项目快马加
鞭，终于在 2023 年年底获得自治
区项目核准，为今年全面开工建设
奠定了坚实的基础。同时，充分发
挥政协智慧，积极助推桂林市世界
级旅游城市重点项目灌阳户外冰雪

旅游训练基地建设，预计今年 1 月
建成一期项目并运营。
　　展望 2024 年，陈礼兵说，灌
阳县政协将围绕落实《桂林世界
级旅游城市建设发展规划》、打
造长征文化体验区域开展专题协
商，特别是充分发挥政协在文史
资料征集的工作优势和人才优
势，深度挖掘以新圩阻击战、绝
命后卫师为核心的红色文化和旅
游资源，为灌阳经济社会高质量
发展贡献政协智慧和力量。

增强“四种能力” 助力灌阳加快推进“四个百亿”工程
——— 访灌阳县政协主席、党组书记陈礼兵


